Programm:

9:30 Uhr: Registrierung

10:00 Uhr: BegrufBung und Moderation
Matthias Kruse, Geschaftsfihrer International, IHK Rhein-Neckar, Mannheim

10:05 Uhr: Potential des russischen Marktes

Markteintritt und Vertriebsoptimierung in Sanktionszeiten

Jens Béhimann, Leiter Kontaktstelle Mittelstand flr Russland, Ost-
Ausschuss -Osteuropaverein der Deutschen Wirtschaf e.V.H. (OAOEV),
Berlin

10:40 Uhr: Pre-Check der Sanktionsbeschrankungen
Vertriebsmodelle und sanktionskonforme Vertragsgestaltung
Thomas Brand, Partner, Brand & Partner OOO, stv. Vorsitzender des
Komitees fur Rechtsfragen der AHK Russland, Moskau

11:10 Uhr: Besonderheiten der russischen Einkaufs- und
Vertriebsmentalitat,Erfahrungsbericht

Dr. Georg Schneider, Geschaftsfuhrer, SWILAR Beratung,
Projektierung, Implementierung,Swisttal, Vorsitzender des Komitees
fur Controlling der AHK Russland, Moskau

11:45 Uhr: Digitalisierung im Vertrieb und Einkauf.
Grenzuberschreitender E-Commerce
Manfred Schlosser, Country Manager DACH, Yandex, Luzern-Schweiz

12:15 Uhr: 25 Jahre AHK Russland: Erfahrungen und Dienstleistungen
Katharina Schéne, Leiterin der Reprasentanz in Deutschland, Deutsch-
Russische Auslandshandelskammer (AHK), Berlin

12:40 Uhr: Jubilaumssekt und Mittagsimbiss



13:30 Uhr: Geschaftspartner- und Personalsuche fiir Vertrieb:
Deutsche Vorstellungen und russische Realitat, Erfahrungsbericht
Michael Germershausen, Managing Director, Antal Russia, Moskau

14:00 Uhr: Vertrieb von Dienstleistungen in Russland, Erfahrungsbericht
Andreas Renner, General Director, Linde Engineering Russia

000, Reprasentant der Deutsch-Russischen Auslandshandelskammer
(AHK) fur die Wolga Region, Samara

14:30 Uhr: Messen in Russland: Richtig nutzen und
erfolgreich prasentieren
Thomas Stenzel, Managing Director, OOO Messe Dusseldorf Moskow

15:00 Uhr: Kaffeepause

15:15 Uhr: Besonderheiten bei Kaufvertragen mit russischen
Geschaftspartnern

Rainer Wedde, Of Counsel, Beiten Burkhardt Rechtsanwaltsgesellschaft
mbH, Moskau

15:45 Uhr: Vertragsrelevante Einfuhrbestimmungen in Russland
Anna Haller, CIS Tender Management, Stuttgart

16:15 Uhr: Aktuelle Anforderungen und Optimierung der
Produktzulassung fur den russischen Markt und die EAWU
Thomas Krause, Geschéaftsfuhrer, Alpha GmbH, Chemnitz

16:45 Uhr: Vertrieb in Russland, Erfahrungsbericht
Alexander vom Stein, Regional-Vertriebsleiter, Gebr. Heller Maschinenfabrik
GmbH, Nartingen

17:15 Uhr: Diskussion

17:40 Uhr: Get together, individuelle Beratungsgesprache mit den
Referenten und Veranstaltern, Erfahrungsaustausch



Gemeinschaftsveranstaltung des Kompetenzzentrums Russland der IHK Rhein-
Neckar, der Deutsch-Russischen Auslandshandelskammer und des Ost-
Ausschuss - Osteuropaverein der Deutschen Wirtschatft.



